FORBES

Napoleon Hill a fost unul dintre cei mai influenti ganditori
americani si continua sda aiba chiar si acum un impact enorm.
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CAPITOLUL 1
Géndurile pot fi materializate

INTR-ADEVAR, GANDURILE pot fi ,materializate”. Ele
devin puternice atunci cand sunt corelate cu scopuri bine
definite, cu perseverenta si cu o dorintd arzdtoare de tran-
sformare a lor in bogitii sau in alte obiecte materiale.

Cu multi ani in urma, Edwin C. Barnes a descoperit ca oame-
nii chiar pot ajunge de la o idee la bani. Descoperirea lui nu
este cea a unui om visator. Ea i s-a dezvaluit treptat si a ince-
put cu dorinta arzditoare a acestuia de a deveni partener de
afaceri al marelui Edison.

Una dintre principalele caracteristici ale dorintei lui Barnes
era rigoarea. El isi dorea sa lucreze cu Edison, nu pentru
Edison.

Observati cu atentie descrierea modului in care si-a transfor-
mat dorinta in realitate si veti intelege mai bine cele 13 prin-
cipii care va vor conduce spre imbogitire.

Cénd aceasta dorintd, acest impuls sau gand, cum doriti sd
ii spuneti, i-a strafulgerat pentru prima oara mintea, el nu
a fost capabil sa actioneze in acest sens. Existau doud pro-
bleme: prima, ca nu il cunostea pe Edison, si a doua, cd nu
avea suficienti bani pentru a-si putea plati drumul pand in
East Orange, New Jersey.
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Singura putere care va poate aduce succesul este puterea
mintii dumneavoastra.

Puteti determina viata si spund ,,DA® planurilor si
dorintelor dumneavoastra.

Aceste obstacole ar fi fost suficiente pentru a-i descuraja pe
majoritatea oamenilor in incercarea lor de a-si transforma
visurile in realitate. Ins3, in acest caz, nu era vorba despre un
simplu vis!

Edison s-a uitat fix in ochii lui...

S-a prezentat la laboratorul domnului Edison si 1-a anuntat
cd doreste si devind asociatul lui. Multi ani mai térziu,
amintindu-si despre prima intalnire cu Barnes, Edison a
spus:
»Stdtea exact in fata mea. Arata ca un vagabond, insd se
putea citi clar pe chipul sdu cd nu avea de gind sd renunte
pand cdnd nu obtinea ceea ce isi dorea. Stiam, dupd expe-
rienta acumulata in atatia ani, cd, in momentul in care
cineva isi doreste atit de mult un lucru, incét isi joaca vii-
torul pe o singurd carte, mai mult ca sigur cd va céstiga.
[-am oferit sansa pe care mi-o cerea, pentru ca am vdizut
cd era hotdrat sd insiste pdnd va reusi. Evenimentele ulte-
rioare mi-au demonstrat ca nu am gresit cand am luat
aceastd decizie.

Nu infatisarea l-a ajutat pe tandrul Barnes s se angajeze
la biroul lui Edison, pentru cid tocmai aceasta pleda, cu
sigurantd, impotriva lui. Modul lui de a gandi a fost cel care
a contat.

Barnes nu a devenit imediat partenerul lui Edison. Dar a avut
sansa de a lucra in compania lui Edison, cu un salariu minim.
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Lunile treceau si se pérea cd nimic nu se intdmpla in directia
scopului lui Barnes, a acelui scop pe care si-1 stabilise drept
scop majot, bine definit. Ceva important se intdmpla, insd,
in mintea lui Barnes. Dorinta lui de a ajunge asociatul lui
Edison devenea din ce in ce mai puternica pe zi ce trecea.

Psihologii nu se insald atunci cand spun ci ,,se vede atunci
cand un om este cu adevérat pregatit™. Barnes era pregatit sd
devina partenerul de afaceri al lui Edison i, mai mult decat
atét, era hotdrdt sd ramand pregidtit pand cdnd obtinea ceea ce
isi doreste.

Nu si-a spus niciodata: ,,Ce rost mai are? Mai bine ma réz-
gandesc si incerc sd muncesc ca vanzator.“ Nu, el si-a spus:
»Am venit aici pentru a deveni partenerul de afaceri al lui
Edison si voi face acest lucru chiar dacd imi va lua toatd
viata.” Si era cét se poate de serios! Cat de diferite fatd de
cum sunt ar putea fi povestile oamenilor daci acestia ar avea
un scop bine definit si ar urmdri acest obiectiv pana cand el
s-ar transforma intr-o dorintd staruitoare!

Poate tinarul Barnes nu si-a dat seama atunci, insd hotara-
rea sa, de a persevera in sensul unei singure dorinte, a avut
menirea de a-i inldtura toate barierele si de a-i aduce oportu-
nitatea mult visata.

Oportunitatea apare atunci cind
nici nu te astepti

Sansa de care avea nevoie a aparut intr-o forma diferita si
dintr-o altd directie fatd de cea din care se astepta Barnes.
Acesta este unul dintre trucurile oportunitatii. Oportunitatea
are obiceiul viclean de a se furisa pe usa din dos si vine dese-
ori deghizata in ghinion sau infrangere temporard. Probabil
cd acesta este si motivul pentru care multi nu o recunosc.

Edison tocmai finalizase un nou dispozitiv de birou, cunos-
cut pe atunci sub numele de Magina de Dictat ,Edison®
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(Ediphone). Vanzatorii nu erau prea incantati de aceastd
inventie. Nu credeau ca va putea fi comercializata cu usurinta.

Barnes a stiut ca poate vinde masina de dictat a lui Edison si
a profitat de ocazie. I-a spus acest lucru lui Edison si, astfel,
a primit sansa pe care o astepta. A reusit sa vanda masina.
A avut un succes atit de mare, incat Edison i-a oferit un
contract de distributie si comercializare in toati tara. De pe
urma acestui parteneriat, Barnes s-a imbogitit, insd a facut
ceva mult mai important de atat —a dovedit ca putem ajunge
de la o idee la bani.

Cat de mult a valorat dorinta lui Barnes, nu am de unde sa
stiu. Probabil ci i-a adus doud sau trei milioane de dolari, dar
suma, oricare ar fi ea, devine nesemnificativa in fata benefi-
ciilor dobéndite prin certitudinea ci un impuls imaterial al
gandului poate fi transformat in bogdtii materiale prin aplica-
rea unor principii.

Barnes s-a vazut, realmente, partenerul de afaceri al mare-
lui Edison! S-a vazut, pur si simplu, cum se imbogateste. Nu
avea niciun mijloc cu care séd inceapad, insd stia ce isi doreste
si era hotdrdt sd isi urmeze dorinta pand cdnd aceasta devine
realitate.

Barbatul care a renuntat prea devreme

Una dintre cele mai raspandite cauze ale esecului este obi-
ceiul de a renunta atunci cand apare infrangerea temporard.
Mai devreme sau mai tarziu, fiecare persoand comite aceastd
greseald.

Un unchi al lui R.U. Darby a fost cuprins de ,,febra aurului®,
in vremurile goanei dupd acest metal pretios, si a pornit spre
Vest pentru a sdpa si a deveni bogat. El nu stia cd mai mult
aur fusese extras din mintea oamenilor, si nu din pamdant. El
si-a urmat dorinta si a pornit la drum cu un tarnédcop si cu
o lopata.
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Dupi céteva saptamani de muncd, a descoperit stralucito-
rul minereu. Avea insd nevoie de utilaje cu care sa-1 poatd
aduce la suprafatd. A acoperit mina, s-a intors acasi in
Williamsburg, Maryland, si le-a povestit unor rude si unor
vecini despre ,,marea loviturd®. Au adunat impreuna bani
pentru utilajul de care era nevoie si l-au cumpérat. Darby si
unchiul sdu s-au intors sd lucreze in mina.

Prima incarcdtura de minereu a fost extrasa si transportatd
la o topitorie. Rezultatele au dovedit faptul ca gasisera una
dintre cele mai bogate mine din Colorado! Alte cateva astfel
de transporturi cétre topitorie aveau sa acopere toate datori-
ile. Dupd aceea, aveau si apard profituri uriase.

Au continuat fordrile! Sperantele lui Darby si ale unchiu-
lui sdu au crescut. Apoi, ceva s-a intamplat! Zacamintele de
minereu de aur au disparut brusc. Chiar daca au cautat peste
tot, nu au mai reusit sa dea de urma aurului! Au forat in con-
tinuare, incercand sa gaseascd din nou filonul, insi totul a
fost in zadar.

Intr-un tarziu, ei s-au decis sd renunte.

Au vandut utilajul unui gunoier, pentru cateva sute de dolari,
si au luat trenul inapoi spre casd. Gunoierul a chemat un ingi-
ner in minierit, pentru a studia mina si a face calculele nece-
sare. Inginerul i-a dat de inteles cd proiectul esuase deoarece
proprietarii nu erau familiarizati cu zonele de falie. Calculele
lui au aratat cd zacdmantul se afla la aproximativ un metru de
locul in care familia Darby oprise sdpdturile! Si exact acolo a
si fost gésit!

Gunoierul a céstigat milioane de dolari vAnzand aurul din
mind, deoarece a fost destul de inteligent incat sa ceara sfatul
unui expert inainte de a renunta.



Fiul sau s-a nascut cu o grava malformatie. Cand
medicii i-au spus ca acesta nu va auzi si nu va vorbi
niciodata, Napoleon Hill a respins necrutatorul verdict.
Mai tarziu, baiatul nu numai ca si-a invins handicapul,
dar a si devenit un om de succes. Cum? Simplu. Tatal
sau i-a sadit in minte principiile care stau la baza cartii
pe care o ai in fata. Milioane de cititori au fost, la randul
lor, entuziasmati de filozofia expusa aici cu o remar-
cabila claritate si inspirati de povestile de viata care o
ilustreaza. Secretul succesului si al imbogatirii,
cunoscut de personalitati precum Thomas Edison si
Henry Ford, a devenit accesibil tuturor. Dupa ce-l vei
descoperi in paginile acestui volum, e nevoie doar de
hotararea nestramutata de a-l pune in aplicare.

De laidee la bani este undrum fara ocolisuri. Respecta-i
etapele, crede in tine si implineste-ti visul.
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